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Commercial terrain B2B en fournitures industrielles
Grenoble	+33 6 00 03 39 03	antoine.colin@example.com
linkedin.com/in/antoine-colin-exemple
Exemple fictif à personnaliser - données fictives : identité, coordonnées et employeurs sans personne réelle.
PROFIL
Confirmé, 6 ans. Cible : Commercial terrain B2B en fournitures industrielles. Le territoire, le portefeuille et la marge prouvent une performance terrain B2B différente du retail.
Résultats chiffrés fictifs à remplacer par vos données vérifiables.
EXPÉRIENCE PROFESSIONNELLE
Commercial sédentaire	2020 - 2026
Organisation fictive du secteur | Grenoble
· Commercial sédentaire 2020-2022 puis terrain 2022-2026 sur trois départements [exemple à remplacer].
· [Exemple fictif] Développement d'un portefeuille de 1,1 M€ de CA annuel sur 86 comptes actifs [exemple à remplacer].
· [Exemple fictif] 108 % de l'objectif annuel atteint en 2025 [exemple à remplacer].
· [Exemple fictif] Acquisition de 24 nouveaux comptes avec marge moyenne de 31 % [exemple à remplacer].
COMPÉTENCES
Compétences métier : prospection terrain | découverte | négociation | gestion de secteur | marge | permis B détenu dans l'exemple
Outils et méthodes : Salesforce exemple | Excel
PROJETS
Amélioration métier documentée : [Exemple fictif] Développement d'un portefeuille de 1,1 M€ de CA annuel sur 86 comptes actifs.
FORMATION
BTS NDRC 2020	2020
Établissement de formation fictif | Grenoble
BTS NDRC 2020
LANGUES (CECRL)
Français : C2 - maîtrise professionnelle - exemple fictif
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